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Zrédto grafiki: https://hardthings.pl/lean-canvas-model-biznesowy-na-kartce-a4/

Odcinki ZapytajVC ttumaczace Lean Canvas:

Odcinek nr 1 https://www.youtube.com/watch?v=blx9VxtA4nQ
Odcinek nr 2 https://www.youtube.com/watch?v=NzIIISqRAIs
Odcinek nr 3 https://www.youtube.com/watch?v=fZmsRCHSh-E&t=1s
Odcinek nr 4 https://www.youtube.com/watch?v=z]c90Y8mrWk
Odcinek nr 5 https://www.youtube.com/watch?v=PU4-din3szQ
Odcinek nr 6 https://www.youtube.com/watch?v=si3E6Kvwlrc
Odcinek nr 7 https://www.youtube.com/watch?v=yjbjYnL4f88
Odcinek nr 8 https://www.youtube.com/watch?v=KYD]ZW5fcXQ




